Medlemsvarvning och medlemsvard i praktiken
En tipsmanual for SF och distrikten

En stark organisation bygger pa engagerade medlemmar. Den har tipsmanualen ar framtagen som
ett praktiskt stéd och som inspirationskalla. Innehallet bygger pa erfarenheter fran SF och distrikten
och samlar sadant som visat sig fungera i praktiken.

Manualen ar inte en checklista som maste féljas. Anvand den flexibelt — plocka det som passar er
verksamhet och era forutsattningar.

Nagra enkla saker att ha med sig

Erfarenheter fran SF och distrikten visar att nagra aterkommande faktorer ofta gor stor skillnad:
¢ Att alltid beratta om SF och medlemskapet i samband med traffar och aktiviteter.

¢ Att snabbt ta hand om nya medlemmar genom personlig kontakt.

o Att satsa pa traffar med tydligt innehall, under ratt tid pa aret och i ratt format.

Dessa aspekter aterkommer i flera delar av manualen och i resultaten fran var undersokning.

Tipsmanualen kan anvandas vid medlemsvarvning, vid planering av traffar och aktiviteter, som st6d
vid kommunikation och som introduktion fér de nya fértroendevalda i distrikten.

De basta argumenten for att ga med i SF & distrikten
Argument och mervdrden som dterkommit i undersékningen.

o Tidningen Farskotsel! Mycket uppskattad och informativ tidning som speglar bran-
schen och ger aktuell kunskap. Utkommer med 8 nr per ar.

o Fullspdckat veckobrev med farska nyheter som kommer varje fredag aret runt. Av
manga klassat som branschens basta och snabbaste information.

o Lokalt natverk — kontaktnat, gemenskap, kunskapsutbyte.

o Har finns tillgang till mycket kunskap och utbildning. Stéd, t ex i hur man kommer i
gang med avel, lammproduktion, betesstrategier, byggnader for far, ekonomi och
djurhélsa — for nya fardgare kan det vara ett bra satt att undvika misstag.

. Ett medlemskap i Svenska Faravelsforbundet innebar ocksa medlemskap i din lo-
kala distriktsforening, utan extra avgift.

o Demokratisk paverkan. Alla har lika stor rést och lika stora maéjligheter att paverka
bade regionalt och nationellt. Till och med som enskild medlem har man ratt att
skicka en motion direkt SF:s styrelse for att tas upp pa riksstimman.



. SF for branschens talan i olika forum. Myndighetskontakter, regelverk, rovdjursfra-
gor, avel, ull, kott, naringspolitik med mera.

o Styrka i antal och genomslag. Ju fler vi &r, desto storre tyngd har SF i dialogen med
politiker, myndigheter och organisationer och desto battre forutsattningar att pa-
verka faragarens situation.

. Bade digitala och fysiska méten, alla kan vara med.

o Rimlig kostnad. Knappt ett halvt slaktlamm per ar.

Vad &r svarast att bemota ndr nagon tvekar infor medlemskap?
Aterkommande invéndningar i dialog med potentiella medlemmar.

o Kostnaden for medlemskap.

L Personliga invandningar.

. Manga féreningar att “valja bland” (konkurrens).

. Finns dem som enbart vill vara med i distriktet.

. Svart nar inte egna invandningar/asikter delas av flera.

Vad har ni/SF gjort som paverkat en tilltinkt medlem positivt?
Erfarenheter frdn distrikt och SF som bidragit till 6kat intresse for medlemskap.

Distrikt
. Lokala traffar och gardsbesok — skapar gemenskap, lokalt natverk, erfarenhetsut-
byte och kan leda till mentorskap.
o Bjudit in daven icke-medlemmar vid traffar, de ar potentiellt nya medlemmar. Man
kan ha olika priser for deltagande om man dr medlem eller inte.
o Lagt upp pa hemsidan vad man gjort och vad som planeras.

SF och distrikt gemensamt:

o Pratat om SF och visat upp for tilltankt medlem vad man far som medlem och visat
att medlemskapet ger mycket for pengarna.

o Utbildningar och kunskapstillfallen.

o Positivt bemotande och feedback fran medlemmar.



Information om vad man far som medlem.
Att verksamheten synliggjorts vid egna arrangemang till exempel Riksbedémningar

och auktioner men dven i andra organisationer och dven bjudit in andra organisat-
ioner till egna arrangemang, t ex LRF, Lansstyrelser.

Haller sig neutral avseende fokus — kétt, ull, bevarande etc.
Ger formanligt medlemskap vid nytecknande pa hosten och vid evenemang.
Hemsidan, tidningen Farskotsel och veckobrevet.

Arbetet i naringspolitiska fragor, som t ex rovdjursfragor, regelférenklingar och
olika EU-stod.

Vad har ni eller SF gjort som paverkar negativt?
Exempel pd faktorer och erfarenheter som av medlemmar och tilltdnkta medlemmar upplevts som

hinder.

Upplevt hog medlemsavgift.
Konkurrens med andra foreningar.
Installda aktiviteter.

Aktiviteter med avgift.

Man har glémt/ missat att informera om SF/medlemskapet vid traffar.

Vilka traffar drar mest deltagare?
Baserat pd svar och erfarenheter fran distriktens verksamhet

Traffar med veterindra teman och traffar med “gripbara” teman, t ex djurhantering.
Rovdjurstraffar.

Forelasare med specialistkompetens, t ex byggnader, parasiter, rovdjur.
Gardsbesok, studieresor, sommartraffar.

Monstringskurser, klippkurser.

Traffar med olika innehall som t.ex. “Lamningskvall”, ”Lammsafari”.

Smorgastarta lockar och passar bra pa inomhustraffar som fortaring.



Samarrangemang med andra organisationer, t ex Lansstyrelsen, Slakterier, Foder &
vaxtodlings foretag, lokala banker mm (haller dven nere kostnaderna).

Studiecirklar i samrad med Vuxenskolan om far och lammproduktion.

Traffar som inte fungerat sa bra
Exempel pd uppldgg och teman som haft ldgre deltagande eller som fungerat simre i praktiken.

Ekonomi och utfodring (varfor lockar ekonomi och utfodring sa lite, ar det for
krangligt/skrammande?).

Traffar som kraver anmalan (kravs tyvarr oftast om det ar fértaring inblandat).
Samarrangemang med olika teman (far och andra djurslag).

Installda arrangemang pga fa anmalda (kanske dessa arrangemang kan vara lamp-
liga som digitala traffar i stallet?).

Nar pa aret kommer flest deltagare?

Nar det inte ar skord, jakt eller lamning.
Juni, november, januari och februari.
Sommartraffar pa gard (gardsbesok).

Vid samarrangemang med liknande teman (=far).

Extra tips - att tdnka pa vid:

Medlemsvarvning

Ha alltid med infoblad om SF pa traffar och evenemang.

Lyft fram en konkret "medlemsnytta per manad” for att avdramatisera avgiften.

Lat befintliga medlemmar beratta om varfor just de ar med. Har skulle vi kunna anvdnda
hashtags i sociala media for storre spridning (#svenskafaravelsforbundet, #svenskafaravelsfor-
bundet).

Fokusera pa gemenskap, kunskap och paverkan.



e Lista "det har har SF paverkat senaste aret” i kort punktform — anvandbar i samtal, presentat-
ioner och sociala medier.

e Trevliga, valkomnande inldgg i sociala media, bade fran SF och distrikt, med info om hur man
blir medlem och vad man far tillgang till som medlem. Informationen nar ratt personer via
algoritmer — de som redan visar intresse for far eller djurhallning.

Medlemsvard

Skicka ett personligt valkomstmeddelande snarast majligt, helst inom 3-5 dagar. Ta med en
lanklista: T ex ”De 5 sakerna du bor hitta pa hemsidan” —t ex kontaktuppgifter.

e Ring upp nya medlemmar (kort samtal: tacka, fraga t ex hur lange de haft far, vad de vill fa ut
av medlemskapet, fraga om de sett vilkomstbrevet, presentera distriktet och kort om dess
verksamhet).

e Personlig kontakt vid aktiviteter (till exempel presentation, namnlappar).

e Uppfoljning efter traffar: “Tack for igar — har ar lankar och tips.”

Kommunikation

Regelbundna inldgg i sociala medier (minst 2—4/manad).

e Tydliga "call to action”: Bli medlem — sa hdr gor du.

e Lyft medlemmars berattelser (och anvand hashtag).

e Visa bilder fran traffar for att minska troskeln att delta.

e "Ambassadorer”. Lat medlemmar i olika kategorier vara "ansikten” utat: smaskaliga, stora, ull-
inriktade, produktionsinriktade med flera.

Traffar & event

e Hatydligt tema och garna expert/forelasare.

e Kortare digitala format funkar oftast bra fér kunskapsteman.

e  Fysiska traffar for gemenskap och relationer.

e Undvik arstidernas varsta arbetsperioder.



Avslutningsvis

Anvand gdrna denna manual som stod — och bygg vidare pa det som fungerar hos er.

Medlemsvarvning och medlemsvard handlar ytterst om relationer. Nar manniskor kanner sig sedda,
valkomna och behévda da stannar de kvar.

Tack for det arbete ni gor ute i distrikten, det betyder mycket.
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