Utveckla ditt lamm-
foretag

Hur ser det egentligen ut
med lbnsamheten i lamm-
produktionen och vad kan
vi gora at den? Svaret pa
den fragan &r minst sagt
varierande och det roliga
med ett foretag &r ju att
det hela tiden kan utveck-
las. Men for att utveckla ditt
foretag maste du veta var
du star idag, sétta upp mal
for framtiden och vara en
godféretagare. Lénsamhet
kan skapas bade genom att
forbattra sin produktion och
pressa kostnader men aven
genom att férhandla med
sina kunder.

et 4r sikerligen fa som und-

gatt de Okade kostnaderna

for insatsvaror i lantbruket.

Savil foder, godning och
markpriser har eller haller pa att stiga.
Som vil dr verkar det nu ocksa som att vi
far en prisokning pa vara slaktlamm inom
kort. Likvil har sidkerligen manga fragat
sig om detta blir tillrdckligt och funderar
just nu over vad som kan goras for att
bemota framtiden. Svaret pa den fragan
kan bara du, som enskild foretagare, sjilv
svara pa for just ditt specifika lammfore-
tag.

De nagot indrade forutsittningarna
pa marknaden har nu fatt fler 4n vanligt
att borja fundera over sin produktion vil-
ket i grunden dr mycket positivt. Som fo-
retagare ar det rimligt att man hela tiden
ifragasitter sin verksamhet och funderar
over hur man kan trimma den ytterligare
eller om man rentav ska byta inriktning.
Kanske dr en mer extensiv vinterlamms-
produktion plotsligt mer intressant 4n en
intensiv  varlammsproduktion. Forhopp-
ningsvis hittar man ocksa en del punkter
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Varlammsproduktion

Slaktvikt kg/lamm

Totalt Gvrigt

Strémedel kr / lamm

Arbetstid timmar/lamm

Kéttklass

Fettklass

ppfodningskostnad kr/lamm

— |\ledel
—— Nuvarande

= Forandring

Exempel pa en lammstjdirna. Svart linje dr medeltal for de besdittningar som dr med i vadgiv-
ningen. Gréon linje illustrerar bur aktuell besdittning forbdller sig i dagsidget till medeltalet pc

ett antal olika nyckeltal.

Réd linje illustrerar bur olika férdndringar i produktionen pdverkar resultatet. Mdlet dir att

komma sa néira centrum pa cirkeln som mdjligt.

I exemplet ovan ser vi bur ett ndgot dyrare och mer anpassat grovfoder sparar in pa krafifo-
derkostnaden och dndd med kortare uppfodningstid

Besdittningen bar képt in flera ungtackor under innevarnade dr varfor rekryteringprocenten
blir berydligt ldgre kommande dr och dédrmed dven intcikten fran utslagstackor.

Den 6kade besdttningsstorleken ger ocksd Idgre arbetsdigang per lamm. Sammantaget ger
dessa fordndringar ett betydligt biittre ekonomiskt resultat.

dir man kan bli dnnu bittre och slutligen
gor man ocksa nagot at dem. Forindring-
ar kan vara jobbiga men i regel dr det
oron infér dem som ir jobbigast. Fram-
gangsrika entreprentrer kinnetecknas
ofta av att de vagar forindra och nojer
sig sillan med att ha samma resultat som
foregaende ar. Men framfor allt vet de var
de star idag och sitter upp mal for fram-
tiden.

Dagsléget

Var star vi da idag med lammproduktio-
nen? Manga tar en titt pa befintliga kalky-
ler och justerar den nagot efter eget tycke
infor t ex en nybyggnation eller storre
utokning av lammproduktionen. Om vi
tar en varlammsproduktion som exempel
brukar det i regel se ut nagot i stil med
foljande:

Tacka med 2 lamm i snitt (slaktvikt ca 18 kg)

Slaktintiakt 1400 kr
Rekrytering -130 kr
Grovfoder -375 kr
Kraftfoder -310 kr
Stro, Mineral -100 kr
Ovrigt -100 kr
Resultat 385 kr per tacka

Det dr formodligen inget storre fel pa
kalkylen, men likvil stimmer det sikert
inte in pa nagot existerande varlammsfo-
retag. Detta for att det dr just en "stan-
dardkalkyl”. En del far bittre betalt for
sina lamm, andra har billigare foder och
en tredje anvander mycket mer halm o s
v. Men hur det 4n 4r sa 4r det ofta denna
typ av kalkyler vi har som underlag nir
vi borjar. Sedan kommer verkligheten.
Ovanstaende kalkyl utgar fran En tacka.
Att multiplicera denna kalkyl med anta-
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let tackor pa garden blir ofta lite snett.
Bl a beroende av att vi ofta har en del re-
kryteringsdjur som inte blir driktiga forsta
aret eller for att en del tackor av praktiska
utfodringsskil helt enkelt dter for dyr mat
under vissa perioder. En annan anledning
kan vara en uppbyggnad av en besittning.
Vid egen rekrytering uteblir slaktintikten till
stor del vilket kan bli mycket kidnnbart pa
likviditeten.

Overblick

For att fa en bittre overblick 1 sitt enskilda
lammforetag borde det kanske istillet vara
rimligare att fordela intikter och kostnader
pa de lamm som faktiskt siljs fran garden.
Till syvende och sist 4r det dnda intikten
fran dessa som ska bidra moderdjurets kost-
nad, kostnaden for tomma tackor och for-
hoppningsvis ocksa kunna ge lite ersittning
till byggnadsunderhall, avskrivningar och
16n. Visserligen har vi intikt fran ull och slakt
av tackor ocksa men i regel dr lammslakten
den mest betydande och dirfor kan tackans
ev. intdkter istillet fordelas per lamm. Ge-
nom att rdkna pa detta sitt blir det genast
mycket littare att inse att en stor rekrytering
blir svart for slaktlammen att betala. Likasa
blir kostnaden for utfodring av tomma tack-
or ganska tydlig. Om vi av pedagogiska skl
borjar med att konvertera kalkylen per tacka
till en kalkyl per lamm istillet sa blir den en-
ligt foljande:

Lamm och 0,5 moderdjur per lamm

Slaktintikt 700 kr
Rekrytering -65 kr
Grovfoder -188 kr
Kraftfoder -155 kr

Str6, Mineral -50 kr

Ovrigt -50 kr

Resultat 192 kr per lamm
Lammstjarnan

Nu borjar det bli intressant att ta en titt pa
hur det ser ut i verkligheten. Det 4r nu en del
lammforetag som latit gora en nuldgesanalys
av sin lammproduktion med hjilp av den s k
"Lammstjarnan” for att kunna hitta var de har
storst potential till forbittring och for att veta
vilka mal de ska jobba mest med. "Lamm-
stidrnan” 4r ett redskap som hjilper dig att
ytterligare optimera din produktion och hit-
tar stillena i ditt lammforetag dir en insats
g0r storst nytta. For varlammsproduktionens
del ser lite siffror fran statistiken fran verkliga
gardar ut enligt foljande:

Lamm och 0,4 — 0,7 moderdjur per lamm

Slaktintikt 600 - 1100 kr
Rekrytering -81 till -352 kr
Grovfoder -165 till -258 kr
Kraftfoder -109 till -293 kr
Ovrigt -62 till -163 kr
Resultat -57 till 450 kr per lamm
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*Fotnot: I kalkylen ligger mineral-
kostnad inkluderat i kraftfoderkostnaden.
Stromedel ligger under "6vrigt”

Att doma av denna statistik skiljer sig
resultaten mellan olika besittningar ganska
markant och orsakerna till detta ér flera. Bl
a sa finns det manga gardar i underlaget
som 4r ganska expansiva och dirmed har
en stor rekrytering vilket ger hoga produk-
tionskostnader per slaktat lamm. Andra dr
viletablerade och far bra betalt for sina
lamm vilket gor att deras rekryteringskost-
nad blir hog da den sitts som ett alterna-
tivvirde till en slaktintikt. Men vi kan nog
dnda dra slutsatsen att “standardkalkylen”
kan vara ganska missvisande men visar pa
en rimlig riktighet nir produktionen flyter
och dr fullt utbyggd och dessutom sam-
manfaller med ett "normalar”.

Avvikelser

Men det 4r manga som siger: "Det blev inte
riktigt som forvintat i ar darfor att det och
det intriffade”. Naturligtvis 4r det bra att
man kinner till vilka faktorer som gor att
resultatet avviker fran sin kalkyl men det
vore dnnu bittre om man kinde till dessa
pa ett tidigare stadium sa man ev. kunde
mota Olle i grind. Vad kan man da gora for
att forbittra sitt resultat ytterligare? Har gil-
ler det att hitta sina starka och svaga sidor
och helt enkelt bli bittre eller anlita nagon
som 4r bittre 4n en sjilv pa vissa moment.

En sjalvklarhet 4r naturligtvis att tackor-
na blir driktiga och levererar fina och livs-
kraftiga lamm. Det 4r 4nda sa att i manga
besittningar gar en stor del av ungtackorna
tomma forsta aret vilket kostar bade foder
och stallplats utan att ge nagon intikt. Hall
tillvixten uppe pa rekryteringslammen sa
de blir driktiga i tid.

Lamm med hoga fodelsevikter vixer
som regel fortare och har bittre forutsitt-
ningar att 6verleva de forsta dygnen efter
fodsel. Detta grundliggs i borjan av drik-
tigheten da moderkakan utvecklas. Med
andra ord 4r detta fel tidpunkt att spara for
mycket pa betet eller utfodringen.

Stora utgifter

Utover dessa grundlidggande principer finns
det saklart anledning att se Over de stora
posterna i produktionen innan man borjar
finslipa pa detaljer. Den klart storsta kostna-
den dr som regel fodret och i en varlamm-
sproduktion ir i synnerhet kraftfodret en
dryg utgift. Grunden ir naturligtvis ett bra
grovfoder vilket gor att enklare och billigare
kraftfoder kan anvindas i foderstaten. 50 kr
mindre per lamm i kraftfoderkostnad ir inte
orimligt. Later kanske inte sa mycket men

det motsvarar dnda ca 1,2 kg slaktvikt for
ett varlamm.

Nista stora utgift 4r grovfodret. Hir va-
rierar produktionskostnaden for ho eller
ensilage mycket och ofta har man inte rak-
nat pa vad de egna maskinerna egentligen
kostar. Gor det! Kanske ska vissa bitar i vall-
kedjan kopas in eller ska kanske allt vallfo-
der kopas in om nagon annan kan gora det
billigare till bra kvalitet. Produktionskost-
naden for vallfoder kan sla sa mycket som
upp till 50 % mellan olika gardar. Ofta ir
det utnyttjandet av maskiner som ar avgo-
rande. Istillet for att du och grannen ska ha
tva traktorer vardera dr det kanske bittre att
ni har varsin och en andra traktor som ni
dger gemensamt.

Investeringar

Investera girna for okad lonsamhet och ef-
fektivitet. Det gor att ditt foretag blir mer
intressant for t ex kreditgivare och du kan
forhoppningsvis ocksa utritta mer arbete
pa kortare tid. Men fundera 6ver vilka in-
vesteringar du gor och varfor. Behover du
tjdna tid eller pengar? Ett exempel: Du gor
en investering pa 100 tkr for att effektivisera
utfodringen. Lat siga att detta medfor en
minskad arbetsatgang med 10 %. Detta gor
saledes att 4ven din timlon i lammproduk-
tionen borde stiga med 10 %. Men fragan
ar ju vad du gor med den fristillda tiden?
Anvinder du tiden till att forbittra eller
utdka din produktion ytterligare sa édr det
helt ok. Likasa om tiden anvinds till annat
som ger en hogre intdkt in lammproduk-
tionen. Men ir resultatet av investeringen
att den fristillda tiden inte generar nagon
intikt sa har du forvisso en 6kad 16n per
arbetad timme men resultatet i foretaget dr
lagre eftersom investeringen belastar dig
med avskrivning och rinta. I sadana fall
vore det kanske bittre att investera i en ut-
fodringsutrustning som innebar oforindrad
arbetstid men som istillet leder till minskat
foderspill. Resonemanget kring att rationa-
lisera bort sig sjilv dr extra tydligt pa den
rena spannmalsgarden dir stora rationella
maskiner gor att en person skoter stora are-
aler. Men det 4r ofta tveksamt om de 6kade
maskinkostnaderna gor att bonden har mer
pengar i planboken, savida inte foretaget
vaxer ytterligare eller kompletteras med en
ny produktionsgren.

Intékter

Pa intiktssidan finns ocksa en del att gora.
Naturligtvis ska man striva efter att for varje
ar ha bittre slaktresultat. Men det 4r kan-
ske dven sa att man som foretagare ska se
vilka intressenter som finns pa marknaden.
Tiden 4r nog forbi da man kan forutsitta att
koparen av ens produkt hela tiden ger det



bista priset. Lammen dr en atravird vara
och marknaden skriker efter fler lamm. Med
andra ord sitter du som lammforetagare i en
bra sits och precis som slaktaren forhandlar
med sina olika kunder borde du kunna for-
handla med olika slaktare. I synnerhet om
du dessutom har en rimlig volym att silja.
Pa manga hall i landet finns fler aktorer
4n marknadsledaren som alla har lite olika
koncept. Ta girna en titt pa deras idéer
och se om de har nagot att erbjuda dig. De
flesta har ett avrikningssystem som byg-
ger pa officiell klassificering kontrollerad
av jordbruksverket. Manga mindre aktorer
pa marknaden vill ha en viss typ av slakt-
kropp och sitter priset pa den kvalitet de
vill ha utifran var marknadsledaren befin-
ner sig. For de slaktkroppar de inte vill ha
later de ofta marknadsledaren betala bittre.
Om vi for ett 6gonblick bortser fran even-
tuella ideologiska skil och tianker strikt fo-
retagsekonomiskt. Varfor ska du da lata en
kund kopa alla dina lamm som sedan i sin
tur kvalitetssorterar dem och siljer dem till
olika kunder? I stillet kan ju du som uppfo-
dare gora en forsta kvalitetssortering om du
kinner ditt djurmaterial och ar skapligt bra
pa slaktmognadsbeddmning. Kanske ska
huvuddelen av dina lamm ga till en kund
medan du exempelvis har 20 % av lammen
som haller en kvalitet som en annan aktor
betalar bittre for.
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Tanken med ovanstiende resonemang
ir inte att man som lammproducent skall
bryta nagra ingangna avtal med sin kund.
Det vore dumt och skapar ett daligt fram-
tida forhandlingslige. Daremot borde det
vara fullt rimligt att i god tid infor slakt-
sdsongen diskutera med sin eller sina po-
tentiella kunder vilken kvalitet de vill ha.
Du som kinner ditt material vet vad du
kan erbjuda och kan direfter i stora drag
ocksa bedoma hur stor del av dina lamm
som passar just denna kund. Utifran detta
skall sedan avtal upprittas. En 6ppen dia-
log med andra ord.

Till sist...

Avslutningsvis sa dr recepten till framging
manga och ingredienserna annu fler. Men
grundstommen i ett lyckat lammforetag dr
att du vet var du star och vet vart du 4r pa
vag. Sitt upp mal for din verksamhet och
ha girna nagra delmal utmed vigen. Vilj
ut nagra relevanta nyckeltal som hjilper dig
mot malen. Utveckla det du dr duktig pa
och intresserad av. Alliera dig girna med
personer som ir bittre dn dig sjilv pa de
bitar du finner lite mindre intressanta. Ett
gott nitverk dr ofta en vildigt anvindbar
ingrediens i framgangsrecept.

Lycka till!
Magnus Jénsson, Skdanesemin

‘www.donniaskinn:nu

JDONNIA SKINN AB

Box 66, 573 21 TRANAS
Tel. 0140-56355 Fax. 0140-65218
info@donniaskinn.nu

Farfor Effekt Lamma —mineralfoder laddat
med det tackan behover vid lamningen

P Anpassad fér hégdraktighet och digivning
P> Innehéller extra E-vitamin och selen
P Ges fran 6 veckor fore lamningen

Bestill hos Lantmannen Direkt
telefon: 0771-111 222

Magnus Jonsson,
Radgivare Skanesemin,

Tel. 0415-195 20,
E-mail:
magnus.jonsson@skanesemin.se

Arbetar bla med:

Lammstjarnan — foretagsanalys for
lammproducenter
Foderstatsberikningar for far och
lamm

Vallradgivning
Tvarvillkorsradgivning

Driver dven ett deltidslantbruk om ca
50 ha med 140 tackor i varlammspro-
duktion samt produktion av histfo-
der.

S

Lantmannen
Lantbruk
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